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экспертное мнение

«САНИС»: нужно просто перестать беспокоиться 
и продолжать успешно работать

В последнее время 
много вопросов на тему 
ГИИС ДМДК. Мы решили 
обратиться к экспертному 
мнению – и поговорили с 
Михаилом СТРЕЛЬНИКОВЫМ, 
собственником ювелирного 
завода “САНИС”.  

 
Михаил, может быть, розничным компаниям нуж-

но закупать поменьше товара или выдержать паузу, 
пока не будет полной ясности с запуском системы 
контроля оборота драгоценных металлов в ГИИС 
ДМДК и введением УИН на каждое изделие? 

Сейчас для ювелирной розницы самое время ак-
тивно продавать, а значит, и приобретать у производи-
телей ювелирные изделия, потому что высокий сезон 
скоро закончится. А до 1 сентября времени у нас с 
вами достаточно.   

    
А что будет после 1 сентября? 
С 1 сентября все продаваемые на территории Рос-

сии ювелирные изделия должны иметь УИН на бирке.  

Зачем мы тогда сейчас вносим сведения в ГИИС 
ДМДК?

 Давайте по порядку. До 15 января каждой компа-
нии, участвующей в обороте драгоценных металлов, 
нужно было внести информацию по наличию соб-
ственных остатков драгоценного металла и ювелир-
ных изделий. Информацию можно было подать укруп-
ненно, не полно и без лишней детализации. С 1 мар-
та – это касается производителей – все выходящие, 
отгружаемые в розницу ювелирные изделия должны 
иметь УИН на бирке. А к 1 апреля всем участникам 
рынка нужно внести в ГИИС ДМДК уточненные факти-
ческие остатки драгоценных металлов и ювелирных 
изделий. 

Обращаю ваше внимание, что изделия, которые 
вы занесете в систему ГИИС ДМДК как корректные 
остатки, в рознице можно будет продавать без УИН 
вплоть до 1 сентября 2022 года. Таким образом, в 
настоящее время мы можем без страхов и сомнений 
сконцентрироваться на продажах ювелирных укра-
шений, создавая позитивные эмоции у наших поку-
пателей.

 А какой товар лучше приобретать – с УИН или без? 
Лучше приобретать тот, который хорошо продается! 

Приобретая изделия с УИН,  вы должны быть готовы 
отражать информацию о них в ГИИС ДМДК. Покупая 
без УИН, можете продавать их до 1 сентября. Но все 
остатки к этому времени вам необходимо будет самим 
снабдить дополнительными бирками и присвоить ка-
ждому изделию УИН.

Про модный  
и высокооборачиваемый 
товар рассказала  
Елена СЕРЕБРЕННИКОВА,   
коммерческий директор 
компании “САНИС”.  

 Елена, традиционно сложилось, что «САНИС» всег-
да есть чем удивить ювелирный рынок . Что нового 
появилось в ассортименте? 

Мы хорошо подготовились к новому сезону, к пред-
стоящей в феврале выставке и презентуем на ней 
наши новинки. Мы отразили в них самые популяр-
ные тренды, так что у нас на стенде будут одни ХИТЫ! 
Роскошные гибкие браслеты и кольца в коллекции 
SERPENTINE. Свежая классика в минимальном весе. 
Коллекция TWEENS и еще множество других коллекций 
в золоте и серебре. Коллекция украшений в итальян-
ском стиле AL DENTE, завоевавшая первое место в 
конкурсе «Лучшие ювелирные украшения России» сно-
ва в наличии. Так что всех, кто не успел ее приобрести 
перед Новым годом, ждем к нам в гости.   

А что после выставки? Как долго ждать заказ? Осо-
бенно если речь идет про ходовой ассортимент, кото-
рый нужен быстро.   

Заказ ждать не нужно, так как на нашем скла-
де всегда есть товарный запас. Мы не отказались от 
складских запасов самого востребованного ассорти-
мента, несмотря на текущую стагнацию. Хочется ска-
зать, что мы позитивно смотрим на развитие ситуации 
при неопределенности на рынке ювелирных изделий в 
России и за ее пределами.  

Это действительно важно для рынка. За предела-
ми России рассматриваете свое присутствие? 

Мы уже активно работаем на рынках Республики 
Беларусь, Казахстана, Киргизии и Молдовы, а также 
продолжаем развивать территорию РФ. Это разные по 
традициям регионы, что сказывается на потребитель-
ских предпочтениях. Все это мы учитываем, поэтому 
успешно продвигаемся в этом направлении.  
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