
Секреты уСпеха

Rusgems – имя для ювелирного мира 
не новое. Компания более 15 лет постав-
ляет производителям украшений юве-
лирные вставки. Занимает лидирующие 
позиции в этом сегменте рынка. Среди 
ее клиентов – известные заводы: Мо-
сковский ювелирный, Московский экс-
периментальный, «Диамант», «Платина», 
«Ювелиры Урала», «Эстет»… Работает «со 
склада», а не под заказ. Имеет зарубеж-
ные офисы: в Гонконге, Бангкоке, Китае. 
Благодаря этому есть возможность по-
стоянно пополнять склад актуальными и 
качественными камнями. Предоставляет 
возможность заводам-производителям 
направлять своих геммологов непосред-
ственно в зарубежные офисы и произво-
дить отборку материала «на месте». 

Чуть больше года назад Rusgems 
выпустил свою собственную коллекцию 
украшений из серебра с драгоценными 
камнями. Заняв, таким образом, совер-
шенно свободную и, без сомнения, вос-
требованную нишу на российском юве-
лирном рынке. О новых украшениях и их 
покупателях, об условиях сотрудничества 
мы беседуем с членом совета дирек-
торов компании Rusgems Дмитрием 
Яновым. 

Почему в качестве основного мате-
риала для своих украшений вы выбрали 
серебро? 

Серебро сегодня продается лучше, 
чем золото. К тому же, взяв за основу 
серебро, мы смогли предложить рынку 
уникальный, абсолютно новый продукт: 
серебряные украшения с драгоценны-
ми камнями высокого качества. Золотой 
ассортимент предлагает весь ювелир-
ный рынок. Драгоценные камни в сере-
бре – только мы. У нас нет конкурентов. 
А спрос на нашу продукцию – высок. К 

слову: стоят наши украшения существен-
но дешевле, чем золотые аналоги. Это 
немаловажный момент для посткризис-
ного рынка. 

 
Какие изделия предлагаете? на ка-

кую аудиторию они рассчитаны? 
В основном украшения производим 

комплектами: кольцо и серьги. Также в мо-
дельном ряду есть подвески, браслеты и 
колье. Аудитория – самая широкая, как и 
ценовой диапазон наших изделий. Так, ко-
лечко с небольшим изумрудом или сапфи-
ром стоит порядка 600 рублей. Перстень 
с крупным камнем – до 2 тысяч рублей. 
Комплект – порядка 4,5 тысячи рублей. 

Какие коллекции пользуются наи-
большим спросом? 

На все комплекты приходят повтор-
ные заказы. Говорить о каких-то приори-
тетах, пожалуй, сложно: в каждом регионе 
свои предпочтения. 

С какими регионами вы сотрудни-
чаете?

Наши торговые офисы в Москве и 
Санкт-Петербурге работают с магазина-
ми из Москвы и области, Калининграда, 
Иркутска, Хабаровска, Петербурга, Ли-
пецка, Дальнего Востока…

Что кроме популярных украшений 
вы предлагаете магазинам? 

Учитывая непростые экономические 
условия, предлагаем различные рассроч-
ки платежей: от месяца до трех – в за-
висимости от клиента. Скидки от объема 
закупки и от перспективности клиента. 
Если понимаем, что клиент настроен на 
серьезную работу, продолжительные от-
ношения, – можем дать сразу большую 
скидку, чтобы он вышел на достойные 

объемы. Возможен обмен продукции. 

Как насчет рекламной поддержки 
магазинов? Каковы условия?

С этим у нас все в порядке. Готовы 
участвовать в рекламе (телевизионной, 
радио, печатных СМИ) и финансово, и 
технически. Вот свежий пример: на осень 
запланирована наша совместная рекла-
ма с магазином «Серебряный слон». Мо-
сквичи скорее всего увидели ее в журна-
ле «7 дней», питерцы – «ТВ-парк». Самые 
популярные издания в двух столицах. 
Условие такого взаимодействия – одно: 
инициатива о размещении рекламы 
должна исходить от магазина. 

Что нового представите на сентябрь-
ской выставке? 

К осени у нас выходит детская коллек-
ция украшений – на нее прогнозирует-
ся повышенный спрос. В нашей стране 
детям стараются покупать хорошие ка-
чественные вещи. Поэтому можно быть 
уверенными в успехе: благородный ме-
талл в сочетании с драгоценными камня-
ми, в современном дизайне и по более 
чем демократичной цене – это вариант 
беспроигрышный. Кроме того, предста-
вим несколько мини-коллекций украше-
ний (по 5–10 комплектов) в совершенно 
новом дизайне. Стили – от классики до 
модерна. Безусловно, будут и хиты ны-
нешних продаж. Так что посетителям есть 
на что посмотреть. 

Приглашаем на наш стенд на вы-
ставке Junwex в москве. ввЦ, павильон 
75, левое крыло, место А-733.

«Золотые» КАмни в Серебре –  
новое Слово в ювелирном мире! 

Такого еще не было! 
кольцо с сапфиром за 600 рублей  
и рекламная поддержка в придачу 

на высТавке Junwex в Москве Rusgems предсТавиТ украшения 
нового поколения 
КАК ПОВыСИТь ПРОДАжИ ИЛИ ХОТя Бы СОХРАНИТь ИХ НА ПРЕжНЕМ УРОВНЕ? КАК УДЕРжАТь ПОСТОяННыХ КЛИЕНТОВ И 
ПРИВЛЕЧь НОВыХ? ВОПРОСы ЭТИ В ПОСЛЕДНЕЕ ВРЕМя СТАЛИ СТОЛь жЕ ПОПУЛяРНыМИ, КАК ИЗВЕЧНыЕ «КТО ВИНОВАТ?» 
И «ЧТО ДЕЛАТь?». И, КАК НИ ПРИСКОРБНО, ТАКИМИ жЕ РИТОРИЧЕСКИМИ. ХОТя ОДИН ВАРИАНТ ОТВЕТА НА ВОЛНУЮщИЕ 
ВОПРОСы В ПОСЛЕДНЕЕ ВРЕМя ПОяВИЛСя. ВОТ ОН: ПРЕДЛОжИТЕ СВОИМ КЛИЕНТАМ СТАТУСНыЕ УКРАшЕНИя ИЗ 
ДРАГОцЕННыХ МАТЕРИАЛОВ ПО ДЕМОКРАТИЧНОй цЕНЕ. НАПРИМЕР, СЕРЕБРяНОЕ КОЛьцО С САПфИРОМ ЗА 600 РУБ. 
ИЛИ КОМПЛЕКТ КОЛьцО + СЕРьГИ С ИЗУМРУДАМИ – ЗА 3,5 ТыС. РУБ. И ЛЮДИ К ВАМ ПОТяНУТСя! Вы СПРАшИВАЕТЕ, 
ГДЕ ВЗяТь ТАКИЕ ИЗДЕЛИя! ЗАПИСыВАйТЕ АДРЕС: Junwex В МОСКВЕ, ВВц, ПАВИЛьОН 75, ЛЕВОЕ КРыЛО, МЕСТО А-733, 
КОМПАНИя Rusgems – ПРОИЗВОДИТЕЛь СЕРЕБРяНыХ КОЛЛЕКцИй С «ЗОЛОТыМИ» КАМНяМИ. 


