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Секреты успеха

Жизнеспособность завода во многом за-
висит от активности его покупателей. Как 
Вам удалось завоевать их сердца? 

Любой магазин хочет торговать ликвидны-
ми качественными украшениями. И мы пред-
лагаем нашим партнерам именно такую про-
дукцию. Сотрудничая с нами, магазин может 
сразу сформировать полный ассортимент: не 
нужно метаться между несколькими произво-
дителями, закупая у одного легковеску, у дру-
гого – бриллианты. У нас есть все. Оптовики 
получают у нас большие скидки. 

Но большинство магазинов хочет иметь разнообразную продук-
цию. А один завод – один стиль. Это не всегда интересно... 

Мы учли этот аспект. Поэтому кроме изделий собственного произ-
водства предлагаем продукцию таких крупных производителей, как 
столичные «Адамас» и «Ника», «Диамант» и «Золотов» из Красного-на-
Волге, «Альфа Карат» из Санкт-Петербурга, фактически по их цене. 

Среди Ваших клиентов – покупатели только Южного Федерально-
го округа? 

Нет, что вы, вся Россия: от Санкт-Петербурга до Южно-Сахалинска, 
в общей сложности более 500 организаций. Начать сотрудничество с 
нами очень просто: один звонок в компанию – мы оговариваем усло-
вия, принимаем заявку и… все. Первая сделка проходит по предопла-
те, потом возможны отсрочки платежей. Условия сотрудничества очень 
гибкие. 

Насколько выгодно закупать Вашу продукцию магазинам из уда-
ленных регионов? Какими бы ни были низкими отпускные цены, 
траты на доставку никто не отменял...

Доставку мы осуществляем спецсвязью: это быстро и надежно. 
Оплачиваем все накладные расходы сами. Так что магазины вклады-
ваются только в изделия. 

Поговорим о браке. Как боретесь с ним? 
Разговора не получится, брака просто нет. Высококвалифициро-

ванные ювелиры, немецкое оборудование, жесткий контроль накла-
дывают свой отпечаток. 

Что еще Вам помогает успешно работать в непростые времена? 
В первую очередь это наши сотрудники. Нам удалось создать пре-

красный коллектив, благодаря которому мы добились успеха и про-
цветания. Безусловно, большую поддержку и помощь нам оказывает 
Донская государственная инспекция пробирного надзора и лично Ген-
надий Владимирович Яровов. Огромное всем спасибо. 

Пользуясь возможностью, поздравляю ВСЕХ с прошедшими зимни-
ми праздниками. Желаю здоровья, удачи, процветания! И что бы все 
задуманное непременно сбывалось! 

Приезжайте в гости на Ставрополье!

Не выживать, а процветать! 

Сегодня каждый выживает по-своему. И результаты, естественно, тоже у каждого свои. Ставропольский 
ювелирный завод «Аврора» сумел сохранить объемы производства и продаж на докризисном уровне. 
А ассортимент продукции и количество клиентов выросли в разы. О том, как удалось компании выйти 
«сухой» из самого жесткого кризисного периода, мы беседуем с Игорем Кильпа, генеральным директо-
ром ООО «Аврора ЮЦ». 
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СПРАВКА

ООО «Аврора ЮЦ» – ювелирный холдинг.  
В него входят Ставропольский ювелир -
ный завод, компания «Аврора» (специа-
лизация – оптовая торговля ювелирны-
ми изделиями), и сеть ювелирных мага-
зинов «Сапфир» в Ставрополе. 

ООО «Аврора ЮЦ» 
Ставрополь  
(8652) 28-40-32; 28-40-35; 28-50-95 (факс)
www.awrora.ru
Ждем всех заинтересованных в сотрудничестве  
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