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случаях даже повысили ее, были +10-каратные 
D/IF камни и дорогостоящие фантазийные – 
голубых, розовых и красных оттенков. 

Свидетельство этого – рекордная цена, за-
плаченная на аукционе Christie’s в декабре 
2008-го. Graff  Diamonds заплатили 24,26 млн 
долл. за фантазийный серо-голубой брилли-
ант Вительсбах типа VS2 – круглый глубокого 
серо-голубого цвета VS2 бриллиант «Виттель-
сбах». Это рекорд цены за бриллианты или 
драгоценные камни, проданные на аукционе.

«Звезда Жозефины» – необычный ярко-го-
лубой бриллиант весом в 7,03 карата, был про-
дан в мае 2009 года за 9,49 млн долл., или по 
1,35 млн долл. за карат, что сделало его самым 
дорогим каратным камнем любой категории из 
когда-либо проданных. Бриллиант был создан 
из 39,19-каратного голубого алмаза, добытого 
Petra в Южной Африке. Компания продала 
алмаз за 8,8 млн долл. через тендер во время 
кризиса.

Рахминов, верный сторонник инвестици-
онной ценности фантазийных бриллиантов, 
предостерегает инвестиционные фирмы: «По-
купатель этих камней должен ориентироваться 
на рынке так же хорошо, как бездомная кошка – 
на улице». Он считает данное условие основой 
успешных вложений в бриллианты для любой 
фирмы. «Некоторым бывшим сотрудникам 
Sotheby’s и Christie’s, пытающимся этим за-
няться, не хватило опыта». Рахминов считает, 

Фонд Гарри Уинстона 
DAA в настоящее время 
находится в процессе 
освоения первых  
50 млн долл. из 250
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что приблизительно 2–3% дорогостоящих 
камней продаются на аукционах. Он подчер-
кивает: «Фирмам нужны закупщики, которые 
имеют опыт продажи бриллиантов. Ведь при-
быль компании зависит от удачной покупки». 

Рахминов указывает на проблему, которая 
все еще существует в сегменте фантазийных 
бриллиантов – ценовая прозрачность. Так как 
очень мало камней продается через аукцион-
ные дома, инвесторы могут не знать, за сколь-
ко реально покупатель приобрел бриллиант. 
Признавая привлекательность вложений в до-
рогостоящие бриллианты высокого качества, 
он отмечает, что до сих пор ни одна из фирм 
не сделала это правильно.

Тем не менее аукционные дома играют важ-
ную роль в секторе дорогостоящих бриллиан-
тов.  Мало того, что они поддерживают осведом-
ленность на высоком уровне, они еще являются 
индикатором рыночных цен, а также создают 
эталоны бриллиантов определенного цвета. 

«Сильные игроки рынка заинтересованы, 
чтобы поддерживать цены или продвигать их 
вверх. И это гарантирует, что инвестировать в 
такие бриллианты стоит», – говорит Мансори.

По мнению обоих экспертов, покупки на 
аукционах хороши как долгосрочное вложе-
ние. По мнению Рахминова, по меньшей мере 
на 3 года. Они предупреждают, что покупка 
на аукционе сжигает стоимость бриллианта на 
некоторое время – ведь все знают, за сколько 
приобретен камень, и в случае его дальнейшей 
продажи вряд ли заплатят за него значительно 
больше. На свободном рынке доходность тем 
не менее может быть достаточно большой. Рах-
минов оценивает ее как высокую, а Мансори 
прогнозирует ежегодное повышение стоимости 
эксклюзивных бриллиантов примерно на 15%. 

Новые шаги к ценовой 
прозрачности

Один из вопросов, который постоянно 
возникает в контексте инвестиций в брилли-
анты,  – это раскрытие информации о ценах. 
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Большинство предприятий, имеющих дело 
со стандартными бриллиантами, опирается 
на данные независимых компаний, например,  
SDX опирается на информацию он-лайн бир-
жи IDEX. Это объективный анализ, который 
основывается на большом количестве инфор-
мации о таких камнях. С крупными и фанта-
зийными бриллиантами это невозможно. Эти 
камни настолько редки, что разница между 
ними весьма значительна. Кроме того, так как 
ежегодно их продается очень мало, статистиче-
ский анализ практически невозможен.

Фонд Гарри Уинстона DAA приобретает 
такие камни, а затем передает Гарри Уинсто-
ну на специальных условиях – для установки в 
ювелирных изделиях. Последний продает эти 
изделия в своих бутиках по всему миру. После 
продажи он получает плату за свою работу, а 
в фонд уходит оставшаяся часть выручки. Это 
элегантное решение вопроса ценовой про-
зрачности. Инвесторы будут точно знать не 
только цену бриллианта, но и то, за сколько он 
продан.

Фонд DAA в настоящее время находится в 
процессе освоения первых 50 млн долл. из 250. 
Около четверти капитала будет вложено в так 
называемое «Специальное распределение» экс-
клюзивных камней: от 6 карат и больше DEF 
или фантазийных цветов любых размеров. 
Ожидаемая оборачиваемость этих бриллиан-
тов – 0,8 в год, ожидаемый доход – 15–30%. 
Оставшиеся 75% капитала фонд инвестирует 
в так называемое «Основное распределение»: 
0,5–5,99-каратные камни DEF цветов. Здесь 
ожидаемая оборачиваемость равна примерно 1, 
а ожидаемая доходность – 13%. Все товары бу-
дут с прозрачностью VS+, нефлуоресцентные и 
качественной огранки. Все они должны пройти 
через систему контроля качества Гарри Уинсто-
на – только тогда они могут считаться подходя-
щими по качеству для его изделий.

Критика, с которой сталкивается фонд, 
состоит в том, что в некотором смысле ин-
весторы финансируют деятельность Гарри 
Уинстона. Однако что касается эксклюзивных 
камней, то их продажа, как правило, занимает  
1–3 года  – ведь это дорогостоящие товары. 
К тому же компания стремится увеличить ко-
личество магазинов, что подталкивает ее к не-

обходимости приумножать запасы быстрее, 
чем продаются товары – и это основная слож-
ность в финансировании розничной торговли. 

Один из инсайдеров отметил, что цели 
двух этих распределений состоят в том, чтобы 
сформировать ассортимент широкого цено-
вого диапазона и избежать ценового пузыря. 
Ведь если компания купит сразу несколько ред-
ких бриллиантов за 50–75 млн. долл., то рынок 
будет реагировать  повышением цен, что при-
ведет к уменьшению маржи.

Система DAA имеет еще одно преимуще-
ство. Она создает серьезную базу цен на спе-
циальные товары. И через некоторое время 
при наличии определенного объема информа-
ции эта база данных сможет служить ценовым 
ориентиром для данного сегмента.

Система DAA имеет еще 
одно преимущество. Она 
создает серьезную базу цен 
на специальные товары. 
И через некоторое время 
при наличии определенного 
объема информации эта база 
сможет служить ценовым 
ориентиром для данного 
сегмента
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В Сводке цен на бриллианты от IDEX содержит-
ся информация о наивысшей границе запраши-
ваемых цен на бриллианты высокого качества 
различных категорий в крупнейших мировых 
центрах алмазного бизнеса. Сводка базируется 
на данных, полученных путем статистического 
анализа около 500 тыс. позиций сертифициро-

ванных бриллиантов, представленных различны-
ми компаниями на платформе IDEX Online. Эти 
сотни тысяч позиций взяты из прайс-листов ты-
сяч компаний (производителей и дилеров), пред-
ставляющих все крупные алмазные центры мира, 
благодаря чему вам доступна достоверная картина 
рыночной ситуации.

Как формируется сводка цен на бриллианты IDEX?

Что такое сводка цен на бриллианты от IDEX?

Лучше всего пояснить это на примере. Допустим, нас ин-
тересует цена на бриллианты какой-либо категории, 
например «круглые/1-1.24 кт/цвет G/чистота VS2). 
Мы видим, что на рынках на данный момент опубли-
кованы тысячи предложений по подобным камням, 
при этом цены существенно отличаются. В листин-
гах прайс-листов IDEX Online мы увидим позиции 
от 2000 долл./кт до 9000 долл./кт при средней цене 
в 5300 долл./кт (на октябрь 2011 г.) Таким образом, 
верхняя граница ценового диапазона на 350% пре-
восходит нижнюю! Чем же объясняется такой боль-
шой разброс цен на бриллианты одной категории 
и какова «нормальная» цена на данные камни? Цена 
зависит от качества огранки, которое официально 
может различаться от «плохого» до «отличного», от 
наличия сертификата, от наличия флюоресценции 
(влияющей на восприятие цвета и соответственно 
на стоимость бриллианта). 
Таким образом, чтобы разобраться с ценами нам не-
достаточно использовать только главные параметры 
системы 4С (тип огранки, караты, цвет, чистота). Не-
обходимо смотреть и на другие свойства, такие как ка-

чество огранки, флюоресценция, чистота полиров-
ки, симметрия, геометрические размеры и т.д. В на-
шем примере верхней границы (около 9000 долл./кт) 
достигает стоимость самых красивых камней, тогда как 
камни, чья цена ближе к нижней планке (2000 долл./
кт) выглядят гораздо менее привлекательно. 
Принимая во внимание вышесказанное, теперь мы 
можем пояснить принцип формирования нашего 
отчета. Сводка цен от IDEX дает на основе стати-
стического анализа прайс-листов информацию о 
средних ценах на ЛУЧШИЕ, высококачественные 
бриллианты в той или иной категории. При этом, 
когда в какой-либо категории мало текущих пози-
ций (из-за редкости такого сорта бриллиантов на 
рынке в данный момент), мы даем оценку на основе 
анализа данных прошлых периодов и цен на брил-
лианты близких категорий.
Сводка цен на бриллианты от IDEX публикуется 
каждую неделю по четвергам. Так как отчет базиру-
ется на обширных реальных данных и методика его 
формирования постоянна, он достоверно отражает 
текущие колебания рынка.

Как использовать сводку цен на бриллианты от IDEX?
1.	 Так как сводка содержит средние цены на 

ЛУЧШИЕ бриллианты конкретной катего-
рии, в большинстве случаев цена камней той 
же категории в прайс-листах производите-
лей и дилеров будет ниже цены, представлен-
ной в сводке.

2.	 Чем выше качество бриллианта, который 
вы хотите приобрести, тем ближе его цена 
к цифре, опубликованной в сводке. Наобо-
рот, дискаунт на цены камней относительно 

низкого качества достигает -60% и более по 
сравнению с публикуемой в сводке ценой.

3.	 Увидеть реальные рыночные цены (с дискаун-
том в зависимости от качества) можно путем по-
иска в предложениях в данной категории брил-
лиантов на нашем сайте www.idexonline.com.

4.	 Сводку удобно использовать для мгновен-
ной оценки изменения конъюнктуры цен 
(подорожавшие позиции отмечаются зеле-
ным, а подешевевшие – красным цветом).

Важно помнить:
1.	 Сводка цен на бриллианты от IDEX – это 

базирующаяся на реальных прайс-листах 
оценка цен на лучшие бриллианты по кате-
гориям системы 4C (тип огранки, караты, 
цвет, чистота). Публикуемые нами цифры, 
как правило, выше рыночных из-за разницы 
в качестве реально предлагаемых камней.

2.	 Мы используем постоянную методику ана-
лиза, благодаря чему сводка объективно от-
ражает колебания рынка.

3.	 Используйте нашу сводку для того, что-
бы видеть текущую конъюнктуру рынка 
и цены на ЛУЧШИЕ бриллианты по кате- 
гориям.

4.	 Используйте торговую систему IDEX Online,  
чтобы видеть реальные цены с дискаунтом 
в зависимости от различных факторов, 
влияющих на качество бриллианта (каче-
ство огранки и полировки, флюоресцен-
ция и др.).

сводка цен на бриллианты от IDEX

Сводка цен на бриллианты от IDEX обновляется еженедельно.  
Последнюю сводку цен вы можете найти по адресу http://www.idexonline.com/DiamondPrices.asp.

Ежемесячное обновление на русском языке – в каждом номере журнала  
«Навигатор ювелирной торговли» и по адресу: www.njt.ru/idex/


