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перезагрузка бизнеса:
как из отдельных составных частей сделать  
отлаженный прибыльный механизм

как черпать ресурсы

как вывести бизнес на новый уровень

СЛЕДИТЕ ЗА АНОНСОМ МЕРОПРИЯТИЯ

САМЫЕ ОСТРЫЕ ВОПРОСЫ ИНДУСТРИИ  
И ОТВЕТЫ ПРОФЕССИОНАЛОВ

для руководителей  
и собственников  
ювелирного бизнеса
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наøи спикеры
Лидер и команда 50/50. 
Зоны ответственности. 
Способы взаимодействия

Руслан 
ÃАФАРОВ

Предприниматель, 
писатель, спикер, автор 
статей ведущих изданий.

Создатель #maliktrip – 
развивающий бизнес-тур 
по США с инсайдерской 
информацией из самых 
эффективных компаний 
мира

×то такое комьюнити-
менеджмент и зачем создавать 
вокруг бизнеса сообùество

Ася 
РЕПÜЕВА

Эксперт по работе с 
сообществами и по 
комьюнити-маркетингу, 
маркетинговым 
коммуникациям. 
Основатель агентства 
МНОЖЕСТВО.

Экс-руководитель 
направления комьюнити-
маркетинг в Mail.Ru Group

Построение личного бренда. 
Зачем нужен личный бренд 
собственнику ювелирного 
бизнеса

Оксана 
СЕНАТОРОВА

Психолог

Издатель журнала 
«Навигатор ювелирной 
торговли»

Новая реальность – выход 
из операöионки

Наталья 
ПЕРФИЛОВА

Собственник ювелирной 
компании Senat, 
собственник обучающего 
центра PRObusiness.

Уже три месяца не была 
«на работе»

Êак с помоùью продакта 
отстроиться от конкурентов и 
приобрести свою уникальность

Êсения 
ИВАНОВА

Продакт-менеджер 
компании Sokolov

Êруг безупречности. 
Искусство рассказывать 
истории – сторителлинг

Наталья 
ЕРЕМЕЕВА

Куратор В2В-направления 
в ювелирном сегменте 
на территории России 
и Восточной Европы 
компании Swarovski.

Геммолог

WWW.NJT.RU
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